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김호식(金豪植)

개인 정보

이름 : 김호식
생년월일 : 1971년 6월 18일
주소 : 대한민국, 경기도 김포시 청송로 20 청송마을 현대아파트 203동 1603호
전화번호 : +82 10 8330 1312
메일 : geronimo618@naver.com
성별 : 남자
결혼여부 : 기혼


[Job Experience]
1. 쿠첸 : 2021년 10월 ~ 현재
1) 2021년 10월 ~ 현재
    쿠첸 해외영업팀 팀장
Role & Responsibilities
     - 해외영업 총괄 관리
: 오더 입수/매출/수금/채권관리, 수주관리
: 신시장 개척 및 신규 거래선 발굴
: 가격 수립 및 가격 정책 운영
: P&L 관리

2. 지오인터내셔널 : 2020년 5월 ~ 2021년 9월
1) 2020년 5월 ~ 2021년 9월
    지오인터내셔널 Manging Director
Role & Responsibilities
     - PPE 제품 수출, 농산물 수입 등 무역 영업 
       : 멕시코, 콜롬비아, 러시아 등 거래선 발굴 등의 활동 수행

3. LG전자 : 2005년 7월 ~ 2020년 4월
1) 2019년 1월 ~ 2020년 4월
LG전자 시스템에어컨 해외영업 미주팀, 책임(부장), 서울 
Role & Responsibilities
- 중남미 지역 담당
- 시스템에어컨 매출 관리(파나마, 과테말라, 코스타리카, 에콰도르, 카리브해 국가)
     : 법인의 본사 창구 역할
     : 최적 라인업 구축
     : 주문 입수 후 선적, 배송 관리
     : Forecasting 관리
- 오더 입수/매출/수금/채권관리, 수주관리(Pipeline 관리)
- 채널 발굴 및 관리(B2B 채널, B2C 채널)
- 가격 수립 및 가격 정책 운영
- P&L 관리
- 프로젝트 관리(B2B 파이프라인 시스템 관리)
- 신제품 런칭 및 고객 Training
- 마케팅 전략 수립 
*주요 성과
  - 신제품(칠러제품) 런칭을 위한 TF팀 운영
         : 중남미 5.3백만불 매출, 중동/아프리카 3.7백만불 달성
2) 2014년 7월 ~ 2018년 12월
LG전자 콜롬비아 법인 에어컨 PM(Product Manager), 책임(부장), 콜롬비아 
Role & Responsibilities
- 시스템 에어컨, 가정용 에어컨 담당
- 매출계획 수립(연간, Moving), 매출실적 관리 
- 오더 입수/매출/수금/채권관리, 수주관리(Pipeline 관리)
- 채널 발굴 및 관리(B2B 채널, B2C 채널)
- 제품별 가격 수립 등 가격 정책 운영
- P&L 관리
- AR 관리
- 프로젝트 관리(B2B 파이프라인 시스템 관리)
- 신제품 런칭 및 고객 Training
- 마케팅 전략 및 프로모션 계획 수립 및 실행(기술 세미나, 전시회 등)
- 서비스 관리(커미셔닝, 품질 관리)
- 본사와 공장과 Communication(한국, 중국)
- 조직 관리 : 인력 채용, 조직원 평가 등
* 주요 성과
  - 시스템 에어컨 Market Share : 1위 유지
  - 가정용 에어컨 Market Share : 1위 유지
  - 신제품(칠러제품) 런칭 : 6.5백만불 매출 달성

3) 2011년 6월 ~ 2014년 6월
LG전자 시스템에어컨 해외영업 미주팀, 차장, 서울
Role & Responsibilities
- 파나마, 콜롬비아, 페루 담당
     : 법인의 본사 창구 역할
     : 최적 라인업 구축
     : 주문 입수 후 선적, 배송 관리
     : Forecasting 관리
- 오더 입수/매출/수금/채권관리, 수주관리(Pipeline 관리)
- 채널 발굴 및 관리(B2B 채널, B2C 채널)
- P&L 관리
- 개별 프로젝트 수익성 분석
- 마케팅 예산 수립
- 프로젝트 관리(B2B 파이프라인 시스템 관리)
* 주요 성과
      - 파나마 법인 흑자 전환 : -8% → +4%

4) 2010년 2월 ~ 2011년 5월
LG전자 이스라엘 법인 에어컨 PM(Product Manager), 차장, 이스라엘
Role & Responsibilities
- 시스템 에어컨, 가정용 에어컨 담당
- 매출계획 수립(연간, Moving), 매출실적 관리
- 오더 입수/매출/수금/채권관리, 수주관리(Pipeline 관리)
- 채널 발굴 및 관리(B2B 채널, B2C 채널)
- 제품별 가격 수립 등 가격 정책 운영
- P&L 관리
- AR 관리
- 프로젝트 관리(B2B 파이프라인 시스템 관리)
- 신제품 런칭 및 고객 Training
- 마케팅 전략 및 프로모션 계획 수립 및 실행(기술 세미나, 전시회 등)
- 서비스 관리(커미셔닝, 품질 관리)
- 본사와 공장과 Communication(한국, 중국)
- 조직 관리 : 인력 채용, 조직원 평가 등
* 주요 성과
      - 시스템 에어컨 Market Share 상승 : 4위 → 2위
      - 가정용 에어컨 Market Share : 1위 유지
      - 태양광 제품 런칭 : 월평균 0.3백만불 매출

5) 2008년 2월 ~ 2010년 2월
LG전자 알제리 법인 에어컨 PM(Product Manager), 과장, 알제리
Role & Responsibilities
- 냉장고, 세탁기, 청소기, 시스템 에어컨, 가정용 에어컨 담당
- 매출계획 수립(연간, Moving), 매출실적 관리
- 오더 입수/매출/수금/채권관리, 수주관리(Pipeline 관리)
- 채널 발굴 및 관리(B2B 채널, B2C 채널)
- 제품별 가격 수립 등 가격 정책 운영
- P&L 관리
- AR 관리
- 프로젝트 관리(B2B 파이프라인 시스템 관리)
- 신제품 런칭 및 고객 Training
- 마케팅 전략 및 프로모션 계획 수립 및 실행(기술 세미나, 전시회 등)
- 서비스 관리(커미셔닝, 품질 관리)
- 본사와 공장과 Communication(한국, 중국)
- 조직 관리 : 인력 채용, 조직원 평가 등
* 주요 성과
      - 시스템 에어컨 런칭 : 매출 Zero → 11백만불 달성

6) 2005년 7월 ~ 2008년 2월 
LG전자 시스템에어컨 해외영업 중동 아프리카팀, 과장, 서울
Role & Responsibilities
- 터키, 이스라엘, 요르단 담당
     : 법인의 본사 창구 역할
     : 최적 라인업 구축
     : 주문 입수 후 선적, 배송 관리
     : Forecasting 관리
- 오더 입수/매출/수금/채권관리, 수주관리(Pipeline 관리)
- 채널 발굴 및 관리(B2B 채널, B2C 채널)
- P&L 관리
- 개별 프로젝트 수익성 분석
- 마케팅 예산 수립
- 프로젝트 관리(B2B 파이프라인 시스템 관리)
* 주요 성과
       - 신제품 런칭 : 이스라엘 매출 2.6백만불, 요르단 매출 1.2백만불

4. LG애드 : 2003년 10월 ~ 2005년 6월
1) 2003년 10월 ~ 2005년 6월
LG애드 해외사업팀, 서울
      Role & Responsibilities
- LG전자 해외법인 마케팅 활동 실행 지원
     : 신제품 런칭, 전시회, 스포츠 마케팅(스폰서쉽) 등 BTL 및 ATL 
* 주요 성과
      - 헝가리 법인 축구 국가대표팀 후원
      - Copa America(중남미 국가 축구 대항전) 후원
      - 베트남, 인도네시아, 카자흐스탄 장학퀴즈 방송
      - 스포츠 마케팅 지침서 제작 : LG전자에서 활용

5. LG전자 : 2001년 3월 ~ 2003년 9월
1) 2001년 4월 ~ 2003년 9월
LG전자 경영기획팀, 서울
Role & Responsibilities
- 사업계획 수립 : 매출, 비용 계획 수립
- 관계사 매출 실적 관리
- 판관비 관리 

[EDUCATION]
1997년 8월 ~ 2001년 2월 : 연세대학교(서울) 경제학과 석사
1991년 3월 ~ 1997년 7월 : 성균관대학교 농업경제학과 학사

[Military Service]
1993년 12월 ~ 1995년 3월 : 만기제대(포병)

[OTHER EXPERIENCE]
1999년 8월 ~ 2000년 5월 : 국회의원 비서관

[LANGUAGE]
- 영어 : 상급
- 스페인어 : 중상급
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