	성장 과정
	한국에서 고등학교 졸업 후 1993년 초반에 캐나다, 밴쿠버로 이민, 캐나다 국적을 취득, 
피아노를 전공하였습니다. 그러나 밴쿠버 특유의 관광도시 특성을 살려 다시 호텔 경영학을 전공한 후 밴쿠버에 소재한 호텔에서 근무한 경력이 있으며 호텔에 근무하면서 저만의 이중언어 구사능력을 살려 각종 서비스업종과 세일즈 & 마케팅 업무 및 다양한 실무경험을 쌓았습니다. 

또한 한인교민들을 대상으로 기본생활영어와 1997년부터 2005년까지 밴쿠버 정부 교통처리부서인 ICBC(Insurance of BC)에서 언어구사에 불편함이 있는 한인들을 대상으로 교통사고 및, 전반적인 자동차 보험에 관련된 통역 및 번역 업무를 하면서 자동차 보험에 대한 업무지식을 늘려나갔습니다.  

	성격의 장, 단점
	장점은 원만한 대인관계능력을 소유, 처음 만난 사람과도 친구로 만들 만큼 친화력과 대화 기술을 소유하고 있습니다.

일례로 독일상공회의소 주관 2018 German Trade & Invest 수출 상담 회에서 비즈니스 영어통역을 맡았고 독일 바이어로부터 이듬해인 2019년 수출 상담 업무를 다시 같이 하고 싶다는 제의를 받았으며 최근까지 고객으로부터 긍정적인 피드백을 받아왔습니다. 

단점은 첫인상이 차가워 보인다는 말을 가끔 듣기도 합니다. 이는 제 생각에 책임감을 갖고 업무 수행을 진지하게 생각하다 가끔 오해를 받았던 이유입니다. 하지만 얼마 시간이 지나면 동료들도 제 성격이 외향적이며 친화적이고 원만한 성격임을 알기 때문에 사내 분위기가 매우 좋다고 많이 듣습니다. 

	사회경험
	2008년 다시 밴쿠버로 돌아가 캐나다 최대규모의 음악 악기전문회사인 탐리뮤직(Tom Lee Music Co Ltd.)에서 야마하 및 스타인웨이 피아노 컨설턴트 및 키보드 컨설턴트로 재직, 입사 2달 후에 CAD $30,000 달러의 피아노 판매 영업 실적을 내었으며 2008년 말 최상급 스타인웨이 피아노 모델들을 판매, 어쿠스틱 피아노 부문 전체 판매 10위를 달성하였습니다.

입사 후 직접 미국, 뉴욕 스타인웨이 회사의 총괄 홍보& 마케팅 총괄이사님이 직접 피아노 악기에 대한 교육과 트레이닝으로 인해 피아노 전공을 하였지만 악기에 대해서는 전혀 몰랐던 저에게는 신선한 충격을 주었으며 영업과 마케팅을 대하는 저의 자세가 달라지는 계기가 되었습니다. 

이듬해인 2009년 밴쿠버 한인 문화의 날 행사에 Korean Festival Idol 경연대회를 기획, 
홍보 & 마케팅을 하면서 당시로서 획기적인 유튜브를 이용한 공개오디션 홍보, 이 결과로 한인 교민 사회뿐만이 아니라 캐나다 매체와 지역사회에 K-Pop을 널리 알리는 좋은 계기를 만들었습니다. 이 결과로 회사 총 매출이 2008년에 비해 40% 증가하는 결정적인 역할과 함께 2009년 건반& 전자피아노 판매 부분 Top 5위를 달성하게 되었습니다

2015년 젠 프로덕션에 입사, JTBC ‘ 화이트 스완’ 뷰티 프로그램에서 화장품 기업 섭외 담당자로서 섭외업무를 진행하면서 약 400여 곳의 성형외과와 100여 곳의 화장품 기업들을 컨택, 10곳의 성형외과와 5곳의 화장품 기업을 최종적으로 프로그램에 노출, 계약을 성사시켰습니다.

2018년 12월에 영흥 식품 주식회사에 입사, 식자재 국내 및 해외 영업 및 마케팅과 무역부에서 기존 거래처와 신규 거래처 조사 및 발굴, 석 달 만에 신규 거래처 20곳과 전체영업매출이 10% 증가되었으며 단독으로 Top 5 유럽 드레싱 소스 회사들을 컨택, 각국 제품 담당자들과 업무 서신을 한 후 두 군데 업체에서 표본을 받아서 국내 시장 조사 후 상품을 출시할 계획이었습니다.

	지원동기 및
입사 포부
	2011년 다시 한국에 돌아와 다양한 업종에서 종사를 하며 최근까지 에어비앤비 글로벌 고객상담 팀에서 문제해결 능력 및 중재 업무를 약 2년간 하였습니다.
최근에 저희 부모님이 치아문제로 인해 임플란트를 하게 되어서 관심이 생겼으며 고령화에 대한 생각과 오스템 임플란트 이슈 사건을 접하면서 덴티움 회사에 대해서 알게 되었습니다. 
덴티움의 핵심 키워드인 열정과 긍정적인 마인드는 불가능은 없다라는 저의 신조와도 너무나 부합이 되며 불가능해 보였던 일들을 가능하게 만든 점들과 해외영업에 대한 갈망으로 지원하게 되었습니다.
약 10년 이상의 해외 수출입 상담에서 해외로 수출을 원하는 한국 기업들과의 수출, 수입, 제조에 관련된 영어 통역을 진행하면서 통, 번역 업무와 업체들간의 원활한 커뮤니케이션 소통 능력을 향상시켰습니다.
10년이 넘은 수출 상담 통역 업무를 하면서 2019년 Connect Innovation Korea 의료용 기기 수출 상담회 통역을 하면서 만났던 세르비아 현직 의사로부터 미팅을 할 한국업체들의 제품 파악 및 정확하고 간결한 의료용 기기 지식을 전달받으면서 철저한 준비정신에 대해서 많은 것을 배웠으며 해외영업의 꿈을 키웠습니다.
입사 후 포부로는 덴티움에서 주력하고 있는 중국 시장과 인도 시장의 프런티어 역할을 하기 위해 빠른 조직의 적응력으로 원활한 영어 업무 및 커뮤니케이션 스킬과 수입절차 내에 발생이 가능한 문제 해결을 할 자신과 경험이 있습니다. 
이후에 중장기적으로 전세계 임플란트 Global top 6에 진출하기 위한 해외시장 개척을 위해서 제가 쌓아온 10년 이상의 비즈니스 통역경험으로 고객의 NEEDS를 파악한 후 고객이 필요로 하는 서비스를 제공 및 다양한 제품의 성분 및 장점을 비교 분석하여 마케팅에 이용, 회사의 매출 신장에 이바지하겠습니다.
감사합니다.



